
 

 

 

การแขงขันทักษะวิชาชีพ สถานศึกษาอาชีวศึกษาเอกชน ระดับชาติ 

สมาคมวิทยาลัยเทคโนโลยีและอาชีวศึกษาเอกชนแหงประเทศไทย 

ในพระราชูปถมัภสมเด็จพระเทพรัตนราชสุดาฯ สยามบรมราชกุมารี 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ประเภทวิชาพาณิชยกรรม 

สาขาวิชาการตลาด 

ช่ือวิชา  ทักษะเทคนิคการนําเสนอขาย 

ระดับช้ันประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) 



 

 

ระเบียบการแขงขันทักษะวิชาชีพของสถานศึกษาอาชีวศึกษาเอกชน  ระดับชาติ 
รายวิชา  ทักษะเทคนิคการนาํเสนอขาย  ระดับช้ัน ประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) 

 

1.วัตถุประสงคของการแขงขัน 

 1.1 เพ่ือใหนักเรียน นักศึกษา มีความรูเก่ียวกับหลักการวางแผนการขาย การเขียนคําพูดขาย เทคนิค

การเสนอขาย การจัดทําเอกสาร การจัดการขอรองเรียนของลูกคา การประเมินผล และการรายงานการขาย 

 1.2 เพ่ือใหนักเรียน นักศึกษา นําเสนอขายตามกระบวนการขายไดอยางมีประสิทธิภาพ 

 1.3 เพ่ือใหนักเรียนไดใชความรูความสามารถท่ีไดจากการศึกษามาใชใหเกิดประโยชนในการปฏิบัติงานจริง 

 1.4 เพ่ือยกระดับทักษะฝมือของผูเรียนอาชีวศึกษาใหกาวสูระดับสากล 

 

2.  คุณสมบัติของผูเขาแขงขัน 

 2.1  เปนนักเรียน นักศึกษา ระบบปกติ หรือระบบทวิภาคี (ไมเปนพนักงานประจําบริษัท) ของสถานศึกษา

ท่ีกําลังศึกษาอยูในโรงเรียนเอกชน ประเภทอาชีวศึกษาโดยกําหนดอายุไมเกิน 25 ป และไดลงทะเบียนเรียน

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) ในสถานศึกษาดังกลาวไมนอยกวา 1 ภาคเรียน 

 2.2  นกัเรียน นักศึกษาทุกคนมีสิทธิ์สมัครเขาแขงขัน/ประกวดตามระดับการศึกษานั้น ๆ โดยไมมีการ

แยกสาขาวิชา 

 2.3  สถานศึกษาคัดเลือกนักเรียน นักศึกษาเขาแขงขัน/ประกวด จํานวน 1 ทีม ทีมละ3 คน (สํารอง 

1 คน) 

 2.4  นักเรียน นักศึกษาจะสมัครเขาแขงขันประเภททักษะวิชาชีพ สาขาวิชาใดก็ไดโดยมีสิทธิ์เขา

แขงขัน 1 รายวิชาเทานั้น 

 2.5  นักเรียน นักศึกษา ท่ีเคยไดรับรางวัลเกียรติบัตรเหรียญทองในรายวิชาของปการศึกษาท่ีผานมา

ไมมีสิทธิ์เขาแขงขันในรายวิชาเดิม 

 2.6  ผูเขารวมแขงขันแตงกายดวยเครื่องแบบชุดนักเรียนใหสุภาพเรียบรอย 

 

3.  กติกาการแขงขัน 

 3.1  การลงทะเบียน ใหลงทะเบียน ณ สนามแขงขันกอนเวลาแขงขัน 10 นาที พรอมท้ังแสดงบัตร

ประจําตัวนักเรียน และบัตรประจําตัวประชาชน (กรณีไมนํามาตองมีเอกสารรับรองจากผูอํานวยการสถานศึกษา) 

 3.2  ผูเขาแขงขันตองศึกษารายละเอียด กติกาแขงขันอยางละเอียดและเขาใจ หากมีขอสงสัยโปรด

ถามคณะกรรมการกอนเริ่มการแขงขัน มิฉะนั้นจะถือวากติกาดังกลาวเปนท่ีสิ้นสุด 

 3.3  ผูเขาแขงขัน ตองมีรายชื่อตามใบสมัครเทานั้น ถามีการเปลี่ยนแปลงตองแจงวิทยาลัยเจาภาพ 

โดยมีหนังสือรับรองจากผูบริหารสถานศึกษาเทานั้น 

 



 

 

4.  สมรรถนะรายวิชา 

 1.  ปฎิบัติงานพ้ืนฐานอาชีพตามหลักและกระบวนการขาย 

 2.  วางแผนปฎิบัติงานขายสินคาหรือบริการ 

 3.  เลือกตลาดเปาหมายและชองทางการจัดจําหนาย 

 4.  จัดกิจกรรมสงเสริมการขายและจัดแสดงสินคา 

 5.  พัฒนาบุคลิกภาพเหมาะสมกับอาชีพขาย 

 

5.  วิธีดําเนินการแขงขัน 

 5.1  แขงขันการนําเสนอสินคา กลุมละ 10 นาที เริ่มจับเวลาตั้งแตกรรมการใหสัญญาณ การ

จัดลําดับการแขงขันทักษะการนําเสนอขายสินคา ดําเนินการดวยวิธีการจับสลากกอนเริ่มทําการแขงขัน เพ่ือ

เรียงลําดับท่ีในการนําเสนอขายสินคา 

 5.2  ทีมท่ีจับไดลําดับท่ี 1 เตรียมตัวนําเสนอขายสินคาในหองแขงขัน โดยทีมท่ีจับฉลากไดลําดับถัดไป

ใหมาหองรายงานตัว กอนถึงเวลาแขงขัน 10 นาที 

 5.3  เริ่มจับเวลาเม่ือกรรมการจับเวลาสงสัญญาณเริ่มการแขงขัน 

 5.4  หาม  ผูเขาแขงขันนําอุปกรณ เครื่องมือสื่อสารทุกชนิดเขาพ้ืนท่ีการแขงขัน 

 5.5  กรณีพบการทุจริต ผิดกติกา  ไมอนุญาตใหเขารวมการแขงขัน 

5.6 กรรมการจะใหสัญญาณบอกเวลาเหลืออีก 3 นาที และ 1 นาที กอนจบการแขงขัน 

 

6.  ส่ิงท่ีผูเขาแขงขันตองเตรียม 

 6.1  ผูเขาแขงขันตองจัดทํา Sale Kit  (เอกสารประกอบการขาย)   

 6.2  บัตรประจําตัวนักเรียนและบัตรประจําตัวประชาชน 

 

7.  ส่ิงท่ีเจาภาพจัดเตรียมให  

 7.1  สินคาท่ีใชในการนําเสนอ คือ –  สินคาท่ีเจาภาพเปนผูกําหนด  

 7.2  หองสําหรับการรายงานตัวกอนการแขงขันและหองแขงขัน 

 

8.  โจทยท่ีใชในการแขงขัน 

 8.1  สินคาท่ีใชในการนําเสนอคือ  สินคาท่ีเจาภาพเปนผูกําหนด 

 

9.  เกณฑการตัดสินหรือเกณฑการใหคะแนน 

 

 



 

 

ใบใหคะแนนการแขงขันทักษะวิชาชีพ ระดับชาติ 

สมาคมวิทยาลัยเทคโนโลยีและอาชีวศึกษาเอกชนแหงประเทศไทย 

ในพระราชูปถัมภสมเด็จพระเทพรัตนราชสุดา ฯ สยามบรมราชกุมารี 

วิชา ทักษะเทคนิคการนําเสนอขาย 

ประเภทวิชา (   ) อุตสาหกรรม  ( ✓) พาณิชยกรรม 

สาขาวิชาการตลาด สาขางานการตลาด ระดับปวช. เวลา 10 นาที 

 

ชื่อทีม

..............................................................................................................................................................................

............................................................................................................................................................................. 

ชื่อสถานศึกษา

..............................................................................................................................................................................

.............................................................................................................................................................................. 

 

ท่ี เกณฑการใหคะแนน 
คะแนน

เต็ม 

1. วิธีการนําเสนอ เปด – ปดการขาย การนําเสนอสวนประสมทางการตลาดตอลูกคา 

ไดครบถวนสมบูรณ 

10 

2. เทคนิคการปดการขาย 10 

3. วิธีตอบขอโตแยงในบทสนทนา 10 

4. การสรางบรรยากาศ (เนื้อเรื่อง) 10 

5. การใชคําพูดและน้ําเสียง 10 

6. การบริหารเวลา 10 

7. บุคลิกภาพของทีม/กิริยาทาทาง 10 

8. ความคิดสรางสรรคในการนําเสนอ 10 

9. การมีสวนรวมในการนําเสนอ 10 

10. จรรยาบรรณของพนักงานขาย 10 

 รวม 100 

 

ลงชื่อ.......................................................กรรมการ 

     (....................................................) 

 



 

 

ตารางวิเคราะหเกณฑการประเมิน 

การแขงขันทักษะวิชาชีพ ระดับชาติ 

สมาคมวิทยาลัยเทคโนโลยีและอาชีวศกึษาเอกชนแหงประเทศไทย 

ในพระราชูปถัมภสมเด็จพระเทพรัตนราชสุดา ฯ สยามบรมราชกุมารี 

วิชา ทักษะเทคนิคการนําเสนอขาย 

ประเภทวิชา (   ) อุตสาหกรรม  (✓) พาณิชยกรรม 

สาขาวิชา การตลาด  สาขางานการตลาด 

ระดับช้ัน   (✓) ปวช.   (   )   ปวส. 

  

 
เกณฑการปฏิบัติงาน/ประเมิน 

คาคะแนน ตัวคูณ คะแนน 

 1 3 5 2 10 

 1.การนําเสนอสวนประสมทางการตลาดตอลูกคาไดครบถวนสมบูรณ

ถูกตองสอดคลอง 

   -  การนําเสนอสวนประสมทางการตลาดครบถวน (4P) ให 5 คะแนน 

   -  การนําเสนอสวนประสมทางการตลาดได (3P) ให 3 คะแนน 

   -  การนําเสนอสวนประสมทางการตลาดได (2P) ให 1 คะแนน 

   2 10 

 2.  เทคนิคการปดการขาย 

   -  เทคนิคการปดการขายไดชัดเจน ให 5 คะแนน 

   -  เทคนิคการปดการขายไดปานกลางให 3 คะแนน 

   -  มีเทคนิคการปดการขายไดนอย ให 1 คะแนน 

   2 10 

 3.  วิธีการขจัดขอโตแยงในบทสนทนา 

   -  วิธีการขจัดขอโตแยงในบทสนทนาไดตรงประเด็นให 5 คะแนน 

   -  วิธีการขจัดขอโตแยงในบทสนทนาไดบางสวน ให 3 คะแนน 

   -  วิธีการขจัดขอโตแยงในบทสนทนาไมตรงประเด็นให 1 คะแนน 

   2 10 

 4.  การสรางบรรยากาศเนื้อเรื่อง 

   -  การสรางบรรยากาศเนื้อเรื่องไดนาสนใจมากให 5 คะแนน 

   -  การสรางบรรยากาศเนื้อเรื่องไดปานกลางให 3 คะแนน 

   -  การสรางบรรยากาศเนื้อเรื่องไดนอยให 1 คะแนน 

   2 10 

 5.  การใชคําพูดและน้ําเสียง ภาษา ถูกตองและชัดเจน 

   -  การใชคําพูดและน้ําเสียง ภาษา ถูกตองและชัดเจนให 5 คะแนน 

   -  มีการใชคําพูดและน้ําเสียง ภาษา ไดบางสวนให 3 คะแนน 

   2 10 



 

 

   -  การใชคําพูดและน้ําเสียง ภาษา ไมเหมาะสมให 1 คะแนน 

 6.  การบริหารเวลาใหตรงตามเกณฑ 

   -  มีการบริหารจัดการเวลาใหตรงตามเกณฑคะแนนไดให 5 คะแนน 

   -  มีการบริหารจัดการเวลาไมตรงตามเกณฑขาดเกิน+ - 2 นาที ให 3 

คะแนน 

   -  มีการบริหารจัดการเวลาไมตรงตามเกณฑขาดเกิน+ - 3 นาที ให 1 

คะแนน 

   2 10 

เกณฑการปฏิบัติงาน/ประเมิน 
คาคะแนน ตัวคูณ คะแนน 

1 3 5 2 10 

7.  บุคลิกภาพของทีม/กิริยาทาทาง 

   -    บุคลิกภาพของทีม/กิริยาทาทางของพนักงานมีความเปนมืออาชีพ 

        ให 5 คะแนน 

- บุคลิกภาพของทีม/กิริยาทาทางของพนักงานมีความเหมาะสม 

ให 3  คะแนน 

-  บุคลิกภาพของทีม/กิริยาทาทางของพนักงานไมเหมาะสมให 1 คะแนน 

   2 10 

8.  ความคิดสรางสรรค 

   -  ความคิดริเริ่มสรางสรรคมีความแปลกใหมให 5 คะแนน 

   -  ความคิดริเริ่มสรางสรรครูปแบบเดิมให 3  คะแนน 

   -  ความคิดริเริ่มสรางสรรคไมมีความแตกตางให 1 คะแนน 

   2 10 

9.  การมีสวนรวมในการนําเสนอ 

   -  การมีสวนรวมในการนําเสนอครบถวนท้ัง 3 คนให 5 คะแนน 

   -  การมีสวนรวมในการนําเสนอครบถวนท้ัง 2 คนให 3 คะแนน 

   -  การมีสวนรวมในการนําเสนอครบถวนท้ัง 1 คนให 1 คะแนน 

   2 10 

10.  จรรยาบรรณของพนักงานขาย 

   -   พนักงานขายนําเสนอขายตามจริงไมโจมตีคูแขง ไมโฆษณาเกินจริง        

       ให 5 คะแนน 

- พนักงานขายนําเสนอขายมีการพาดพิงโจมตีคูแขงขันให 3 คะแนน 

- พนักงานขายนําเสนอขายมีการพาดพิงโจมตีคูแขงขันมีการโฆษณา 

เกินจริง ให 1 คะแนน 

   2 10 



 

 

 

หมายเหตุ  การใหคะแนนหัวขอการบริหารเวลา มีรายละเอียดดังนี้ 

เวลา (นาที) คะแนน 

9.00 – 10.00 10 

8.00 – 8.59 9 

6.00 – 7.59 8 

4.00 – 5.59 7 

1.00 – 3.59 6 

กรณีท่ีผูเขาแขงขันใชเวลาเกิน 10 นาที 

10.01 – 11.00 9 

11.01 – 12.00 8 

12.01 – 13.00 7 

13.01 – 14.00 6 

14.01 นาทีข้ึนไป 5 

 

10.  เกณฑการพิจารณารางวัล 

 การตัดสินผลการแขงขัน/ประกวด กําหนดคะแนนเพ่ือเปนเกณฑมาตรฐานการตัดสิน ดังนี้ 

  คะแนน  90.00 – 100  คะแนน  เกียรติบัตรเหรียญทอง 

  คะแนน  80.00 – 89.99 คะแนน เกียรติบัตรเหรียญเงิน 

  คะแนน  70.00 – 79.99 คะแนน เกียรติบัตรเหรียญทองแดง 

  คะแนน  60.00 – 69.99  คะแนน เกียรติบัตรชมเชย 

 

11.  คณะกรรมการตัดสิน 

 ใหใชกรรมการจากหนวยงานภายนอกรวมกับคณะกรรมการท่ีเจาภาพแตงตั้ง 

 

12. คาใชจายในการสอบตอคน หรือตอทีม  

         คาสมัครผูเขาแขงขัน คนละ 50 บาท  รวมเปน ทีมละ 150 บาท 

 


